
การวางแผนการขายท่ีดียอมทําใหการขายท่ีมีอุปสรรคเปลี่ยนเปนการขายทีส่ามารถ
ทําใหบรรลุเปาหมายไดอยางมีประสทิธภิาพและไมยากเย็น ทั้งน้ีนักขายถือวาเปนบุคคลากรท่ีมี
ความสําคัญและเปนผูทํารายไดใหแกบริษัท  ดังน้ันนักขายตองรูจักเทคนิคการชางสังเกตและเทคนิค
ในการสอบถามเพ่ือใหไดรูความตองการของลูกคาและสามารถตอบโจทยความตองการ
ของลูกคาไดตรงตามความตองการ โดยใชคําพูดการสนทนาใหลูกคารูสกึเกดิความสนใจในตัวสนิคา
นั้นๆและสามารถเสนอขายสินคานั้นได

1.เพ่ือใหรูถึงความตองการของลูกคา
2.เพ่ือใหเกิดการโนมนาวใจลูกคาใหเกดิความสนใจในสินคาหรอืผลิตภัณฑ
3.เพ่ือนําไปใชใหสอดคลองกับสินคาหรือผลิตภัณฑที่จะนําเสนอขายแกลูกคา
4.เพ่ือใหนักขายทราบเทคนิคการขายอยางมีศิลปะและสามารถประยุกตใชทกัษะ                                        
การเจรจาตอรองไดอยางมีประสทิธิผลทันทีหลังการเขาฝกอบรม 

                                 นักบรรยายมืออาชีพประสบการณกวา 18 ป
           ในรูปแบบของ

                 วันเสารท่ี 29 มกราคม 2554 
   เวลา 09.00-16.30 น. ณ  ศูนยพัฒนาศักยภาพมนุษย 
   อาคาร PMCI ถ.รัชดาภเิษก 36

- คูมือการอบรม
- ซีดีประมวลภาพการอบรม

- อาหารวาง เชา บาย และอาหารเท่ียง
- ประกาศนยีบัตรรับรองการอบรม

สอบถามขอมูลไดท่ี : ศูนยพฒันาศักยภาพมนุษย โทร. 02-9367800  มือถือ 081-9179715, 086-3274326

  เพียงทานละ 1,800 บาท

เทคนิค..การอานใจลูกคาเพ่ือปดการขาย
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